PAGE  
- 13 -


[image: image1.wmf]CONSEJO PERMANENTE

OEA/Ser.G

CP/doc.3825/04 add. 11

16 marzo 2004

Original: español

INFORME TRIMESTRAL SOBRE EL USO DE FONDOS ASIGNADOS 
DE CONFORMIDAD CON LA RESOLUCIÓN CP/RES. 831 (1342/02)
DURANTE EL PERÍODO 1 DE OCTUBRE – 31 DE DICIEMBRE DE 2003

Unidad de Comercio

Este documento se distribuye a las misiones permanentes y será
presentado al Consejo Permanente de la Organización.

.

USO DEL EXCEDENTE DE RECURSOS DEL SUB-FONDO DE RESERVA

PARA INVERSIONES DE CAPITAL PARA CUMPLIR CON LOS

MANDATOS DE LA OEA

INFORME TRIMESTRAL AL CONSEJO PERMANENTE SOBRE

ACTIVIDADES DE LA UNIDAD DE COMERCIO PARA EL PERÍODO

1° de octubre de 2003 – 30 de diciembre de 2003


La Resolución del Consejo Permanente 831 (1342/02), en su párrafo 1c., resuelve asignar cuatro millones de dólares (US$4.000.000) al Consejo Interamericano para el Desarrollo Integral (“CIDI”) para la implementación de los mandatos de las Cumbres de las Américas, de los cuales dos millones de dólares (US$2.000.000) se invertirán en iniciativas de educación con el apoyo de la Secretaría General, según se especifica en las Órdenes Ejecutivas pertinentes y aplicables.  El CIDI asignó US$ 855.000 a la Unidad de Comercio para ejecutar el Proyecto de Desarrollo de Capacidad Comercial para los años 2003 y 2004.


En este sentido, la Unidad de Comercio se complace en proporcionar al Consejo Permanente la siguiente información:

Saldo Inicial a marzo de 2003:





$
855.000

Montos invertidos y ya reportados en períodos

anteriores:  de enero al 30 de septiembre de 2003



$        (186.705)
Saldo al 30 de septiembre de 2003:




$
668.295

Intereses devengados
:






$
  10.517
Saldo al 1° de octubre de 2003





$
678.812

Desembolsos del 1° de octubre al 30 de diciembre de 2003:

A.-
Apoyo a los países en la elaboración de sus

Estrategias de Desarrollo de Capacidad Comercial



$ 9.581

B.-
Implementación de las Estrategias de

Desarrollo de Capacidad Comercial

1.-
Módulos y actividades de desarrollo de 

capacidad comercial





$ 17.210

2.-
Programa de Capacitación de 


Capacitadores






$ 10.632

3.-
Actividades de concientización y


educación







$ 23.052

C.-
Difusión de información relacionada con el

comercio y transparencia

1.-
Mejoramiento de la transparencia y facilitación


del acceso a información relacionada con


el comercio






$ 6.000

2.-
Apoyo a las negociaciones del ALCA:


Servicios de difusión segura de documentos



$ 34.000

D.-
Apoyo a la Secretaría Administrativa del ALCA



$ -0-     

Total de gastos contabilizados de octubre a diciembre de 2003


$ (100.475)
Saldo final al 30 de diciembre de 2003:




$ 578.337

ANEXO I

Actividades específicas llevadas a cabo y su correspondiente costo

A. Apoyo a los países en la elaboración de sus Estrategias de Desarrollo de Capacidad Comercial

TOTAL:  ($9.581)
	Descripción
	Desembolsos

	Pagos a consultores
	$9.500

	Otros gastos
	$81

	TOTAL
	$9.581


Resultados:


Se contrataron consultores para ayudar a cuatro países en la elaboración de sus proyectos de estrategias de desarrollo de capacidad comercial.  El trabajo de los consultores se inició después de la aprobación del proyecto en marzo de 2003.  En el último trimestre de 2003, concluyó el trabajo sobre las estrategias de las Bahamas, Barbados, Belice y Uruguay.  Los países presentaron sus proyectos de estrategias en una reunión de donantes de alto nivel que se celebró el pasado octubre de 2003 en Washington D.C.  Los gastos reportados en este período representan los pagos finales a los consultores contratados para trabajar en las estrategias de desarrollo de capacidad comercial.  Para obtener mayores detalles sobre este rubro, véase el Anexo II.

B. Implementación de las Estrategias de Desarrollo de Capacidad Comercial

TOTAL:  $50.894

1. Módulos y actividades de desarrollo de capacidad comercial ($17.210)

	Descripción
	Desembolsos

	Pagos a consultores
	$15.000

	Viajes, viáticos y otros gastos
	$2.210

	TOTAL
	$17.210


Resultados:

Expertos visitaron los países y llevaron a cabo actividades de capacitación sobre diferentes temas relacionados con el comercio, con la participación del sector privado, funcionarios gubernamentales y la sociedad civil.  La capacitación respondía a una necesidad de proporcionar a la sociedad civil y al sector privado un mejor entendimiento de las disciplinas que son objeto de negociación en el ALCA y el CAFTA.  Además, un consultor trabajó en el análisis de las estrategias de desarrollo de capacidad comercial de los países de la Comunidad Andina y elaboró el proyecto de Programa Regional de Actividades de la OEA, respondiendo a las necesidades identificadas, como seguimiento a la reunión sobre el Programa de Cooperación Hemisférica del ALCA con los donantes, realizada en octubre de 2003.  Los gastos reportados en este período representan los pagos finales de viajes y viáticos relacionados con la capacitación proporcionada, así como pagos de honorarios a los consultores, en aquellos casos en que fueron necesarios.  Para obtener mayores detalles sobre este rubro, véase el Anexo II.

2. Programa de Capacitación de Capacitadores ($10.632,32)

	Descripción
	Desembolsos

	Gastos de viaje de los participantes del Programa de Capacitación de Capacitadores
	$618,82

	Pagos a consultores por la elaboración de materiales de capacitación, el diseño y conducción del Programa de Capacitación de Capacitadores
	$10.000

	Otros gastos
	$13,5

	TOTAL
	$10.632,32


Resultados:

La Unidad de Comercio contrató a un consultor para elaborar materiales de capacitación en políticas comerciales, para diseñar el Programa de Capacitación de Capacitadores y para proporcionar un programa de capacitación de dos días de duración sobre las herramientas que los capacitadores necesitan para hacer más efectivas su instrucción y la cobertura de temas relacionados con el comercio.  Los materiales fueron traducidos al español para facilitar su uso en los países hispanohablantes.  Los gastos reportados en este período representan los pagos finales y la cobertura de los costos de las actividades.  El Anexo II contiene más detalles sobre este rubro.

3. Actividades de concientización y educación ($23.052)

	Descripción
	Desembolsos

	Gastos de viaje de expertos y participantes – conferencia en Honduras
	$3.446,90

	Gastos relacionados con ponencias contratadas con expertos para preparar la conferencia en Honduras
	$9.663,90

	Materiales
	$1.087

	Talleres sobre turismo
	$6.245,10

	Pago a consultor por capacitación en Derechos de Propiedad Intelectual
	$2.400

	Otros gastos
	$209,42

	TOTAL
	$23.052


Resultados:

La Unidad de Comercio y el Banco Centroamericano de Integración Económica (CABEI) financiaron conjuntamente y organizaron la conferencia sobre “Integración a la Economía Regional y Global:  Los desafíos para América Central” en Honduras, en noviembre de 2003.  La conferencia contribuyó a un diálogo sobre políticas bien fundamentadas, así como a difundir nuevos resultados de investigaciones pertinentes y a obtener lecciones útiles para la región.  La conferencia reunió a estudiosos, funcionarios encargados de la elaboración de políticas comerciales y expertos internacionales para discutir sobre los principales desafíos que enfrenta la región a la luz de los temarios de comercio del CAFTA, el ALCA y la Ronda de Negociaciones de Doha.  Se contrataron siete ponencias para la conferencia sobre temas como los desafíos de los acuerdos de comercio en el sector agrícola y la relación de los acuerdos de comercio y la gobernabilidad democrática.  Las ponencias serán parte de un libro sobre el tema de la conferencia.  La Unidad de Comercio y el CABEI también contribuyeron a financiar los gastos de viaje de los expertos y participantes.


La Unidad de Comercio brindó apoyo financiero ($6.245) y apoyo técnico (envió un experto) para un Taller sobre Negociaciones de Servicios Turísticos en el Caribe organizado por la Organización de Turismo del Caribe.  El taller, que se llevó a cabo en Barbados el 2 y 3 de octubre de 2003, capacitó a funcionarios en el área de servicios turísticos.  Asistieron al taller representantes del sector público de turismo de Barbados, Dominica, Grenada, Jamaica, Santa Lucía, St. Kitts y Nevis, San Vicente y las Granadinas y las Islas Turcos y Caicos.  Entre los participantes estaban también representantes de la Organización Regional de CARICOM sobre Normas y Calidad, así como miembros del personal directivo y profesional de la Organización de Turismo del Caribe (CTO, por sus siglas en inglés).


Además, la Unidad de Comercio financió la visita de un experto a dos países centroamericanos para dar capacitación en Derechos de Propiedad Intelectual, con la participación del sector privado, funcionarios gubernamentales y la sociedad civil.

C. Difusión de información relacionada con el comercio y transparencia

TOTAL:  ($40.000)
1. Mejoramiento de la transparencia y facilitación del acceso a información relacionada con el comercio ($6.000)

	Descripción
	Desembolsos

	Pagos a consultores
	$6.000

	TOTAL
	$6.000


Resultados:

Durante el último trimestre de 2003, SICE concluyó una reestructuración mayor de la sección sobre Sociedad Civil del sitio Web del ALCA.  El sitio Web del ALCA es el medio principal de difusión de documentos públicos del ALCA.  La sección sobre Sociedad Civil del sitio Web contiene contribuciones enviadas al proceso del ALCA por miembros de la sociedad civil de los países de las Américas que expresan sus puntos de vista sobre el proceso del ALCA.  Este esfuerzo incluyó convertir las contribuciones de la sociedad civil recibidas (se recibieron más de 200 contribuciones en inglés y español y alrededor de 100 en francés) a HTML (hyper-text markup language) (HTML puede visualizarse en pantalla rápidamente a través de cualquier buscador y no se necesitan programas adicionales –tales como Word o Wordperfect– para ejecutarlo; por lo tanto, puede ser leído por los usuarios en la mayoría de computadoras y con diferentes niveles de desarrollo tecnológico).  SICE también utilizó estos fondos para desarrollar una sección que expone los resultados de las “reuniones temáticas” del Comité de Representantes Gubernamentales sobre la Participación de la Sociedad Civil con la participación de la sociedad civil, incluidas las presentaciones hechas por representantes de la sociedad civil.

2. Apoyo a las negociaciones del ALCA:  Servicios de difusión segura de documentos ($34.000)

	Descripción
	Desembolsos

	Pagos a consultores
	$34.000

	TOTAL
	$34.000


Resultados:

En el último trimestre de 2003, SICE mantuvo el sistema de distribución segura de documentos del ALCA (el sitio Web de DDS), así como el sistema oficial de distribución de documentos públicos (el sitio Web del ALCA).  Durante el último trimestre de 2003, SICE contrató los servicios de consultores para mantener estos servicios de difusión de documentos conforme a normas establecidas de seguridad y oportunidad.  Esto incluía colocar los documentos de negociación en el sitio Web protegido para negociadores en el plazo de cuatro (4) horas después de haberlos recibido de la Secretaría Administrativa del ALCA, y colocar los documentos que no son de distribución limitada o los documentos clasificados como públicos en el sitio Web público en el plazo de cuatro (4) horas después de haberlos recibido de la Secretaría del ALCA.


Además, en respuesta a una petición de los co-Presidentes del ALCA, los consultores emprendieron la tarea de convertir a HTML y colocar en HTML y Word los veinticuatro capítulos del tercer proyecto de Acuerdo del ALCA en inglés, francés, portugués y español, en la fecha de la Reunión Ministerial de Miami (20 de noviembre de 2003).  Estos consultores también se encargaron de implementar algunas de las recomendaciones hechas por los países en el cuadro de sugerencias del Comité de Representantes Gubernamentales sobre la Participación de la Sociedad Civil del ALCA para el mejoramiento del sitio Web oficial del ALCA.

ANEXO II


Este anexo describe con más detalles las actividades llevadas a cabo por la Unidad de Comercio de la OEA durante el período de marzo a diciembre de 2003 con los fondos asignados de conformidad con CP/RES.831.


Las actividades se describen conforme a las áreas de trabajo mencionadas en la “Propuesta para Mejorar el Desarrollo de la Capacidad Relacionada con el Comercio y la Preparación para el Proceso del Área de Libre Comercio de las Américas, 2003-2005” – CEPCIDI/doc. 548/03.

A - APOYO A LOS PAÍSES DEL ALCA EN LA PREPARACIÓN DE LAS ESTRATEGIAS DE DESARROLLO DE CAPACIDAD COMERCIAL


El primer componente de CEPCIDI/doc. 548/03 es el “Apoyo a los países del ALCA en la elaboración del proyecto de Estrategias de Desarrollo de Capacidad Comercial”.  En noviembre de 2002, los ministros de comercio de las Américas se reunieron en Quito, Ecuador, y aprobaron el Programa de Cooperación Hemisférica (HCP, por sus siglas en inglés), que está diseñado para responder a las necesidades de desarrollo de capacidad comercial de los países participantes del ALCA.  Los ministros convinieron en que un componente esencial para asegurar que el programa fluya de forma ligera y efectiva es la formulación de estrategias nacionales y/o subregionales para fortalecer las capacidades de los países en materia de comercio.


Los países solicitaron la ayuda del Comité Tripartito para elaborar sus proyectos de estrategias, puesto que esto demanda tiempo, conocimientos especializados y recursos.  Conforme a una división del trabajo entre las instituciones del Comité Tripartito, la Unidad de Comercio de la OEA apoyó a 11 países
, cuatro de los cuales (Uruguay, Belice, Barbados y las Bahamas) fueron apoyados con financiamiento aprobado por la CP/RES.831.  La Unidad de Comercio pudo optimizar los recursos y apoyó a cuatro países en lugar de tres, como se había indicado originalmente en la propuesta aprobada por la CEPCIDI.  El apoyo a los otros siete países se proporcionó de la siguiente manera:  El Salvador fue apoyado con fondos de la Unidad de Comercio, y los países de la OECO fueron apoyados con financiamiento externo proporcionado por la Agencia Canadiense de Desarrollo Internacional.


Los primeros proyectos de estrategias de los países fueron presentados en una reunión de donantes de alto nivel que tuvo lugar el pasado octubre de 2003.  Los países continuarán refinando sus estrategias como preparación para mesas redondas con los donantes, que se programarán a nivel subregional durante el año 2004.  La Unidad de Comercio de la OEA utilizará los recursos restantes bajo el rubro A para apoyar a los cuatro países financiados bajo este proyecto en la revisión de sus estrategias y la elaboración de perfiles de proyectos.


Las estrategias definen, clasifican según la prioridad y articulan las necesidades de los países en materia de comercio en tres áreas principales:  preparación para las negociaciones, implementación de compromisos en el área de comercio y adaptación a la integración, lo que implica elevar al máximo los beneficios de la integración e, inclusive, incrementar la capacidad productiva y la competitividad en la región.


La elaboración de cada Estrategia de Desarrollo de Capacidad Comercial implicó una visita de tres a cinco especialistas por país (usualmente dos de los cuales eran miembros del personal de la Unidad de Comercio) durante tres a cinco días, y por lo menos dos meses de trabajo continuo para elaborar el proyecto del texto de la estrategia.  El monto solicitado para cada país cubrió el costo de contratación de dos a tres consultores para la elaboración de cada Estrategia Nacional y de perfiles de proyecto relativos a las necesidades identificadas en la estrategia.  También cubrió gastos de viaje y viáticos para cada miembro del equipo del país, integrado por miembros del personal de la Unidad de Comercio y consultores.  Además, este monto cubrió todos los gastos administrativos relacionados, tales como fotocopias, comunicaciones y traducción de documentos.  A diciembre de 2003, se habían gastado $96.755 en la elaboración de las cuatro estrategias.  El saldo restante será utilizado para brindar futura asistencia en la elaboración de los perfiles de proyecto por país para presentarlos a las instituciones donantes en las mesas redondas con los donantes a nivel subregional que están programadas para este año.


A continuación consta un resumen detallado de la composición de los equipos que apoyaron a los países financiados con fondos de CEP/RES.831:

Bahamas: Participaron dos miembros de la Unidad de Comercio de la OEA y se contrataron dos consultores.  El equipo visitó el país una vez durante tres días.

Barbados: Participaron tres miembros de la Unidad de Comercio de la OEA y se contrató un consultor.  El equipo visitó el país una vez durante tres días.

Belice: Participaron cuatro miembros de la Unidad de Comercio.  Éstos hicieron dos visitas al país de tres días cada una.

Uruguay: Participaron tres miembros de la Unidad de Comercio y se contrataron dos consultores.  Se realizó una visita al país durante tres días.

B – IMPLEMENTACIÓN DE LAS ESTRATEGIAS DE DESARROLLO DE CAPACIDAD COMERCIAL


El segundo componente del proyecto CEPCIDI/doc.548/03 es la implementación de las estrategias.  Para ello, el apoyo incluye (1) módulos y actividades de desarrollo de capacidad comercial en el Caribe (incluida la República Dominicana), América Central y Panamá, la Comunidad Andina y el Mercosur, así como (2) un programa de capacitación de capacitadores, y (3) actividades de concientización y educación.


Durante el período de este informe, solamente los países centroamericanos habían concluido sus Estrategias de Desarrollo de Capacidad Comercial, en tanto que el resto de los países terminaron sus primeros borradores a mediados de octubre.  La finalización del primer borrador de las estrategias era necesaria para poder llevar a cabo las actividades contempladas en esta sección.  La Unidad de Comercio se ha mantenido en contacto con los países para determinar las áreas prioritarias y las disciplinas a ser cubiertas en los módulos.  Es importante destacar que algunos países se encuentran actualmente refinando sus estrategias y elaborando perfiles de proyecto.  Una vez que esto concluya, la Unidad de Comercio determinará con los países las prioridades a ser financiadas bajo la sección B.

1) Módulos y actividades de Desarrollo de Capacidad Comercial

Durante el período de este informe, la mayoría de los módulos de desarrollo de capacidad comercial fue realizada en los países centroamericanos, puesto que éstos ya habían concluido sus estrategias de desarrollo de capacidad comercial.

Bajo esta sección, la Unidad de Comercio llevó a cabo un Ciclo de Talleres, Conferencias y Diálogos sobre Políticas Comerciales para ejecutivos, gerentes y otros líderes de alto nivel.  Esta modalidad de desarrollo de capacidad comercial, principalmente dirigida al sector privado, está siendo actualmente llevada a cabo conjuntamente con asociaciones gremiales y ministerios encargados de las políticas comerciales.  El ciclo incluye la siguiente lista de actividades:

1. Talleres de capacitación especializada en diferentes disciplinas relacionadas con el comercio.  Estos talleres incluyen dos días de ejercicios prácticos para los sectores público y privado.

2. Conferencias de alto nivel para ejecutivos, gerentes y otros líderes.  Estas conferencias pueden ser en diferentes disciplinas relacionadas con el comercio o en temas de interés para los sectores productivos, y durarán entre dos horas y medio día para permitir la participación de ejecutivos y gerentes.

3. Diálogos con la sociedad civil.  La OEA apoyará la realización de diálogos con la sociedad civil organizados por los Gobiernos y diálogos en los cuales un Gobierno solicita la participación de la OEA.


A continuación consta una descripción de las actividades llevadas a cabo hasta diciembre de 2003 en América Central.  Se proporcionará una descripción de las actividades en el Caribe, la República Dominicana, Panamá, la Comunidad Andina y el Mercosur una vez que concluyan  las actividades en estos países.

COSTA RICA

· Julio 17–18.  Ciclo de Conferencias, Talleres y Diálogos sobre Políticas Comerciales:  Tres conferencias sobre los siguientes temas:  “La Globalización y los Fundamentos de la Ronda de Negociaciones de Doha”; “El papel de los servicios en la economía moderna”; y “Aplicación práctica de medidas fitosanitarias y sanitarias:  Análisis de dos casos reales”.  La Unidad de Comercio cubrió los gastos de viaje de un experto a Costa Rica, quien se dirigió a los ejecutivos centroamericanos.

· Septiembre 8-9.  Ciclo de Conferencias, Talleres y Diálogos sobre Políticas Comerciales:  Talleres sobre Propiedad Intelectual (PI).  La Unidad de Comercio cubrió los gastos de dos expertos.  Los talleres proporcionaron instrucción sobre temas relacionados con PI, tales como patentes, derechos de autor, indicaciones geográficas, etc.  Se desarrolló un caso práctico con respecto a la implementación y cumplimiento de derechos de autor y derechos relacionados al Internet.  Se ofreció un taller a representantes del sector privado, en tanto que el otro fue para jueces y otros funcionarios públicos.

· Octubre 28-29.  Ciclo de Conferencias, Talleres y Diálogos sobre Políticas Comerciales – Subsidios, Antidumping y Derechos Compensatorios.  La Unidad de Comercio cubrió los gastos de un experto, quien se dirigió tanto al sector privado como a representantes del gobierno.

EL SALVADOR

· Agosto 28-29.  Ciclo de Conferencias, Talleres y Diálogos sobre Políticas Comerciales.  Cuatro conferencias y talleres sobre los siguientes temas:  “El impacto de los acuerdos de comercio sobre los servicios financieros”; “Aplicación de un marco analítico para lograr opciones de política comercial mejor fundamentadas”; “El papel de los servicios en la economía moderna”; y “Aplicación práctica de medidas fitosanitarias y sanitarias:  Análisis de dos casos reales”.  La Unidad de Comercio cubrió los gastos de viaje de un experto.  Hubo 150 participantes del sector privado.

· Septiembre 11-12.  Ciclo de Conferencias, Talleres y Diálogos sobre Políticas Comerciales – Taller sobre Propiedad Intelectual (PI).  La Unidad de Comercio cubrió los gastos de dos expertos.  El taller proporcionó instrucción sobre temas relacionados con PI, tales como patentes, derechos de autor, indicaciones geográficas, etc.  Se desarrolló un caso práctico con respecto a la implementación y cumplimiento de derechos de autor y derechos relacionados al Internet.  Se ofreció un taller a representantes del sector privado.

· Octubre 30-31.  Ciclo de Conferencias, Talleres y Diálogos sobre Políticas Comerciales – Subsidios, Antidumping y Derechos Compensatorios.  La Unidad de Comercio cubrió los gastos de un experto para que participe en dos talleres separados, uno para funcionarios gubernamentales y otro para el sector privado.

HONDURAS

· Septiembre 2.  Ciclo de Conferencias, Talleres y Diálogos sobre Políticas Comerciales – Conferencias para el sector privado y académicos sobre:  “El marco analítico para lograr opciones de política comercial mejor fundamentadas”; “Aplicación práctica de medidas fitosanitarias y sanitarias:  Análisis de dos casos reales”.  Asistieron alrededor de 50 participantes del sector privado.

· Septiembre 2.  Conferencia sobre los desafíos que surgen de la tecnología de la información y la era de la globalización y su impacto sobre el sistema de intercambio comercial multilateral y los Fundamentos de la Ronda de Negociaciones de Doha.  Participaron alrededor de 70 representantes de los sectores académico y privado.

2) Programa de Capacitación de Capacitadores

A través de esta nueva modalidad de apoyo, la Unidad de Comercio busca establecer asociaciones con instituciones académicas y de investigación (grupos de estudio) para fortalecer programas de capacitación sobre políticas comerciales a nivel nacional.  El objetivo es fortalecer las capacidades locales y promover un desarrollo sostenido de la capacidad a nivel nacional y regional.

A continuación consta una descripción de las actividades llevadas a cabo hasta diciembre de 2003.

América Central

· Julio 15-16, San José, Costa Rica.  Asociación para desarrollar programas de capacitación sobre política comercial.  La Unidad de Comercio contrató a un consultor para desarrollar un programa de capacitación sobre políticas comerciales y para proporcionar un programa de capacitación de dos días de duración sobre las herramientas que los capacitadores necesitan para hacer más efectivas su instrucción y la cobertura de temas relacionados con el comercio.  También auspició a dos o tres instructores de Costa Rica, El Salvador, Guatemala, Honduras y Nicaragua –un total de doce participantes regionales con experiencia y responsabilidades en materia de comercio y en el proceso de formulación de políticas comerciales en América Central.  Los participantes, que son los promotores del programa en cada país, provienen de cámaras de comercio, asociaciones de diferentes ramas de la actividad económica, universidades y grupos de estudio.  La lista de participantes incluye a los economistas principales de las cámaras de comercio y asociaciones gremiales, así como a profesores de reconocidas instituciones académicas de la región.  Se espera que, a largo plazo, los participantes locales fortalezcan la enseñanza sobre políticas comerciales en sus programas educativos.

· Septiembre 1, Tegucigalpa, Honduras.  Reunión con académicos para explorar el establecimiento de un Certificado en Política Comercial en la Universidad Tecnológica Centroamericana (UNITEC), en Honduras.  Sobre la base de la primera actividad de la Asociación para desarrollar programas de capacitación sobre Políticas Comerciales, uno de los capacitadores manifestó su interés en desarrollar un programa para obtener un Certificado en Política Comercial, utilizando la modalidad de educación a distancia en la UNITEC.  Aprovechando la visita de un experto en comercio enviado a Honduras por la Unidad de Comercio el 2 de septiembre de 2003 (véase la descripción más arriba), se proporcionó asesoría en el diseño de un plan para desarrollar un programa por vía electrónica para obtener un Certificado en Política Comercial.

3) Actividades de concientización y educación

Las actividades contempladas en esta sección se desarrollaron principalmente en América Central.  Véase la descripción de las actividades en la sección B – Módulos y actividades de desarrollo de capacidad comercial.  Además, a continuación consta una descripción de las actividades llevadas a cabo de conformidad con esta sección:

· Noviembre 12-13, Tegucigalpa, Honduras.  Conferencia sobre “Integración a la Economía Regional y Global:  Los desafíos para América Central”.  En asociación con el Banco Centroamericano de Integración Económica (CABEI) y NetAmericas, la Unidad de Comercio organizó una conferencia para la región centroamericana en un esfuerzo por responder a las necesidades de contribuir a un diálogo sobre políticas bien fundamentadas, así como de difundir los resultados nuevos de investigaciones pertinentes y obtener lecciones útiles para la región. La conferencia reunió a estudiosos, funcionarios encargados de la elaboración de políticas comerciales y expertos internacionales para discutir sobre los principales desafíos que enfrenta la región a la luz de los temarios de comercio del CAFTA, el ALCA y la Ronda de Negociaciones de Doha.  Se contrataron siete ponencias para la conferencia que trataban, entre otros, sobre temas como los desafíos de los acuerdos de comercio en el sector agrícola y la relación de los acuerdos de comercio y la gobernabilidad democrática.  Además, con financiamiento conjunto de la Unidad de Comercio y el CABEI, las ponencias serán parte de un libro sobre el tema de la conferencia.

· Octubre 2-3, Barbados.  Taller sobre Turismo en el Caribe, Barbados.  La Unidad de Comercio proporcionó apoyo financiero ($6.245) y apoyo técnico (envió a un experto) para un Taller sobre Negociaciones de Servicios Turísticos en el Caribe organizado por la Organización de Turismo del Caribe.  El taller capacitó a funcionarios del área de servicios turísticos.  Este taller fue el inicio de un proceso de desarrollo de capacidad destinado a crear una coalición bien fundamentada de los partícipes del sector turístico público y privado que tienen sólidos conocimientos prácticos sobre el lenguaje y los temas relacionados con el comercio en los servicios turísticos.  Los talleres permitirán a los participantes contribuir de manera efectiva a la formulación de políticas comerciales regionales y negociar posiciones que incrementarían la competitividad de la industria más importante de la región.  El taller es el resultado de una colaboración entre la Organización de Turismo del Caribe y la OEA.

C – DIFUSIÓN DE INFORMACIÓN RELACIONADA CON EL COMERCIO Y TRANSPARENCIA

1) Mejoramiento de la transparencia y facilitación del acceso a información relacionada con el comercio

Durante el último trimestre de 2003, SICE concluyó una reestructuración mayor de la sección sobre Sociedad Civil del sitio Web del ALCA.  El sitio Web del ALCA es el medio principal de difusión de documentos públicos del ALCA.  La sección sobre Sociedad Civil del sitio Web contiene contribuciones enviadas al proceso del ALCA por miembros de la sociedad civil de los países de las Américas que expresan sus puntos de vista sobre el proceso del ALCA.  Este esfuerzo incluyó convertir las contribuciones de la sociedad civil recibidas (se recibieron más de 200 contribuciones en inglés y español, y alrededor de 100 en francés) a HTML (hyper-text markup language) (HTML puede visualizarse en pantalla rápidamente a través de cualquier buscador y no se necesitan programas adicionales –tales como Word o Wordperfect– para ejecutarlo; por lo tanto, puede ser leído por los usuarios en la mayoría de computadoras y con diferentes niveles de desarrollo tecnológico).  SICE también utilizó estos fondos para desarrollar una sección que expone los resultados de las “reuniones temáticas” del Comité de Representantes Gubernamentales sobre la Participación de la Sociedad Civil con la participación de la sociedad civil, incluidas las presentaciones hechas por representantes de la sociedad civil.  SICE contrató los servicios de consultores durante cuatro meses para concluir esta tarea.

2) Apoyo a las negociaciones del ALCA:  Costo del servicio de difusión segura de documentos

En el último trimestre de 2003, SICE mantuvo el sistema de distribución segura de documentos del ALCA (el sitio Web de DDS), así como el sistema oficial de distribución de documentos públicos (el sitio Web del ALCA).  Durante el último trimestre de 2003, SICE contrató los servicios de consultores para mantener estos servicios de difusión de documentos conforme a normas establecidas de seguridad y oportunidad.  Esto incluía colocar los documentos de negociación en el sitio Web protegido para negociadores en el plazo de cuatro (4) horas después de haberlos recibido de la Secretaría Administrativa del ALCA, y colocar los documentos que no son de distribución limitada o los documentos clasificados como públicos en el sitio Web público en el plazo de cuatro (4) horas después de haberlos recibido de la Secretaría del ALCA.
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Además, en respuesta a una petición de los co-Presidentes del ALCA, los consultores emprendieron la tarea de convertir a HTML y colocar en HTML y Word los veinticuatro capítulos del tercer proyecto de Acuerdo del ALCA en inglés, francés, portugués y español, en la fecha de la Reunión Ministerial de Miami (20 de noviembre de 2003).  Estos consultores también se encargaron de implementar algunas de las recomendaciones hechas por los países en el cuadro de sugerencias del Comité de Representantes Gubernamentales sobre la Participación de la Sociedad Civil del ALCA para el mejoramiento del sitio Web oficial del ALCA.

D – APOYO A LA SECRETARÍA ADMINISTRATIVA DEL ALCA

Durante el período de este informe, la Unidad de Comercio proporcionó apoyo financiero a la Secretaría del ALCA por un monto de $50.000.  Esta suma fue desembolsada durante el tercer trimestre.  El saldo restante será desembolsado durante el año 2004.
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�.	Acreditados el 29 de diciembre de 2003.


�.	De este monto, la suma de $109.600 ya ha sido comprometida (obligada) y no se ha pagado aún.


�.	La OEA apoyó a los siguientes países en la elaboración de sus Estrategias de Desarrollo de Capacidad Comercial en el contexto de la división del trabajo entre las instituciones del Comité Tripartito:  las Bahamas, Barbados, Belice, El Salvador, Uruguay y los países de la OECO (Antigua y Barbuda, Dominica, Grenada, Santa Lucía, St. Kitts y Nevis y San Vicente y las Granadinas).  El apoyo a los países de la OECO fue posible gracias al financiamiento de la Agencia Canadiense de Desarrollo Internacional.
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